Edukacije

Kljucni elementi za uspjeh u zalbenom
postupku za narucitelje i ponuditelje

Ocekivani ishodi:
e Polaznici ¢e nauciti zasto je dobro opisati predmet nabave kako to dobro napraviti
e Polaznici ¢e nauciti zasto je dobro opisati tehnicke specifikacije kako to dobro napraviti
e Polaznici ¢e nauciti zasto je dobro opisati u DON-u Kriterije za odabir kako to dobro napraviti
e Polaznici ¢e nauciti zasto je dobro opisati u DON-u uvjete sposobnosti ponuditelja kako to dobro
napraviti
Polaznici ¢e nauciti $to su vazni elementi zalbe i kako je dobro napraviti
Polaznici ¢e nauciti $to su vazni elementi odgovora na zalbu i kako to dobro napraviti
Polaznici ¢e nauciti primjere dobre prakse koji najvise pogadaju njihove slucajeve

Ocekivani benefiti:

e Naruditlji ¢e mo¢i kvalitetnije opisati tehnicke specifikacije, kriterije za odabir i uvjete sposobnosti
ponuditelja te time smanjiti moguénost i vjerojatnost izjavljivanja zalbe
Narucitelji ¢e povecati efikasnost postupaka koje provode jer ¢e se broj zalbi smanjiti
Ponuditelji ¢e Stedjeti novac i vrijeme jer Ce, iz uvjeta sposobnosti i tehni¢kih specifikacija, kvalitetnije
moci procijeniti svoje Sanse za odabir upravo njihove ponude te nece imati potrebe za zalbama
ukoliko nisu odabrani
Narucitelji i ponuditelji ¢e znati dobro argumentirati svoje razloge za zalbu ili odbijanje zalbe
Polaznici ¢e na prakticnim primjerima moc¢i vidjeti kako je u stvarnim situacijama primjenjen i
obrazlozen svaki dio postupka



